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Sciolla: “Alutiamo le startup hi-tech

ma servirebbero anche fondi pubjb]ici”

INTERVISTA ALL'EX PRESIDENTE EUROPA
DI BRITISH TELECOM E OGGI MEMBRO
DELL'“ITALIAN ANGEL FOR GROWTH”, IL
NETWORKDI BUSINESSMEN CHE ASSISTE
LE NUOVEINIZIATIVE IMPRENDITORIALI
NELLA RICERCA DI FINANZIAMENTI

' Roma
P er far decollare le start up tecnologiche
X italiane occorrerebbero anche soldi pub-
blici, sul modello di Inghilterra e Francia». Per Cor-
rado Sciolla, manager entrato da qualche mese
nell”Italian Angel for growth”, il network di 150 bu-
sinessmen attivi nel funding di start up tecnologi-
che, & necessario che il sistema politico si ponga il
problema di come aiutare le imprese pil1 innovati-
ve a crescere. Sciolla ha una lunga carriera alle
spalle: ex presidente di British Telecom per'Euro-
pa, ingegnere, nel settore delle telecomunicazioni
dacirca 20 anni (prima McKinsev. noi Wind. attua-
le mebro del del con-
siglio d'amministra-

un pili preoccupante trend negativo del fenome-
noin Italia.

Dottor Sciolla, il gap piti grande per le nuove
iniziative imprenditoriali tecnologiche & dun-
que quello del finanziamento?

«S1, In Francia Macron aveva il programma di
mettere a disposizione un fondo da 10 miliardi di
euro per le start up. Qui per ora poche cose. Siamo
troppo indietro».

Ma lei non aiuta proprio le start up a trovare i
fondi?

«Certo, il nostro network & proprio attivo nel
funding al primo passaggio degli investimenti. L'T-
talian Angel for growth ha gia sostenuto una qua-
rantina di start up tecnologiche mettendo a dispo-
sizione ad oggi circa 20 milioni, aiutando le azien-
de per0 a raccoglierne 80. Pero, ripeto, una qual-
che forma pubblica di sostegno dovrebbe esserci».

Su cosa investe il vostro network?

«Nel nostro portafoelio ci sono soprattutto

aziende del biotech,
medicale, intemet

zione di Iol (ItaliaOn- companies, e impre-
Line). Sciolla parla LE START UP INNOVATIVE IN ITALIA se dell'e-commerce.
punta il dito sulla li- Ultimamente ci sono
mitata. disponibilits VALORE MEDIO PRODUZIONE (In migliaa di euro) TR il
difondiinvaloreas- | - @) @ ) nel fintech,

soluto a favore delle 10.262 Trovare i fondi
startup, sesiconfron- | W NUMERO AZIENDE per crescere & la pri-
ta 'talia i paesi pilt % NUMERO DIPENDENT! . 9.042 manecessita. Qual &
evoluti in termini di ForComisios . lo step successivo?
venture investment, 5.942 «In molti casi le
come Israele, gli Stati start up potrebbero
Uniti e I'Inghilterra, § diventare delle divi-
ma anche rispetto a 1 3| sioni di innovazione
Germani e Francia di ol dimedie e grandiim-

prese. Noi, quando necessario, le aiutiamo a cen-
trare questo obiettivor.

Ci sono pero in Italia molte grandi aziende
che sisono fatteiloro incubatori. Funziona que-
sta prospettiva?

«lo credo che valga il principio della specializza-
zione e penso che molte grandi aziende dovrebbe-
ro avere accesso ai deal flow di gruppi specializzati
come il nostro o come di altri fondi di Venture Ca-
pital».

L'Italia sembra lontana, per tradizione, dalla
tecnologia. Ci sono delle start up valide?

«S}1, un esempio potrebbe essere Wib, una socie-
ta con cui ho collaborato in autunno, che fa ven-
ding machine locker completamente gestibili da
internet. Il fondatore & un ragazzo di Palermoy.

I piti grandi problemi di una start up?

«Due. Il primo € sapere cosa & stato gia sviluppa-
toaltrove, magari qualcuno ha gia inventato qual-
cosa di simile. Il secondo ¢ che non sempre I'inve-
stitore di un'azienda ¢ la persona piti adatta a farla
crescere. (a.bon)
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